SOLUGAO EMPOWERCOM

FOLDER - Decisdes que Vendem. Estratégia
que Cresce.

EMPOWERCOM

O programa que transforma equipes comerciais em maquinas de decisao e resultado.

Em mercados competitivos, a diferenca entre equipes medianas e equipes de alta performance nao esta no
esforgco — esta no método. O programa EmpowerCom desenvolve a capacidade analitica, a disciplina de execugao
e o rigor na tomada de decisao que transformam estratégia em receita previsivel e crescimento sustentavel.

45% 3X 90 dias

Crescimento de receita superior em  Mais previsibilidade no pipeline com Para impacto mensuravel com
organizacdes com alta maturidade  critérios estruturados de priorizagcao ferramentas aplicaveis desde a

estratégica (McKinsey, 2023) primeira semana

Desenvolvido para lideres e equipes comerciais que operam em ambientes de alta exigéncia e buscam resultados
consistentes.

Para Quem é Este Programa

Lideres Comerciais

Diretores, gerentes e heads de vendas que
precisam elevar a maturidade estratégica do time e
entregar resultados mais previsiveis e consistentes.

Executivos de Vendas

Vendedores sénior e hunters que querem operar
com mais método, construir propostas mais solidas
e fechar negdcios com maior consisténcia.

Gestores de Contas

Profissionais responsaveis por carteiras e territorios
que buscam priorizar melhor, qualificar com mais
critério e ampliar a receita por conta.

Times de Expanséo

Equipes focadas em novos mercados, contas
estratégicas e crescimento de receita que precisam
de frameworks para estruturar abordagens e
decisoes.

O que Torna Este Programa Diferente

Aplicacdo Imediata

Cada modulo é conectado
diretamente ao pipeline, as
contas e aos desafios reais da
organizagao — sem teoria
desconectada da pratica
comercial.

Linguagem Executiva

Conteudo desenvolvido com
profundidade analitica e
linguagem de lideranga,
adequado para times de alta
exigéncia e ambientes
competitivos.

Impacto Mensuravel

O programa é desenhado para
gerar resultados rastreaveis —
em receita, conversao, ciclo
comercial e produtividade —
desde as primeiras semanas
de aplicacao.
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Decisées que Vendem. Estratégia que Cresce.
Conteudo Aprofundado do Programa

Estruturado em formato executivo e aplicado, o programa combina diagndstico organizacional, frameworks de decisao, workshops
praticos e rotinas de alta performance. Cada modulo foi desenhado para ser aplicado diretamente ao contexto comercial da
organizacao — conectando analise, priorizacao e execucao a desafios reais de pipeline, conversao e expansao de negocios.
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Leitura de Contexto e Cenéarios

o Mapeamento de forgas
competitivas, movimentos de
mercado e posicionamento relativo
da organizagao

« Identificagéo de contas, segmentos
e territérios com maior potencial de
receita e aderéncia estratégica

o Leitura de sinais externos e internos
para antecipar oportunidades e
reduzir exposicao a riscos
comerciais

Execugao com Disciplina e
Método

* Implementagao de rotinas de
acompanhamento baseadas em
KPls comerciais e indicadores de
pipeline

o Ciclos estruturados de revisao para
ajuste de abordagem, mensagem e
alocacao de esforgco

* Integragao do pensamento
estratégico ao dia a dia do time com
rituais praticos e mensuraveis

Formato de Entrega

Workshops Executivos

Sessoes praticas com frameworks
aplicados ao contexto real da
organizagao, com exercicios,
simulacoes e andlise de casos
comerciais relevantes.
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Priorizagao Estratégica de
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Formulagédo de Hipoteses

Contas
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Desenvolvimento de critérios

objetivos para alocacao de esforgo
comercial com base em retorno

potencial o

Foco nas iniciativas, contas e

canais de maior impacto no pipeline

e na geracgao de receita

Eliminagao de dispersao e aumento D
da produtividade por vendedor com
método e disciplina de foco

Lideranga Comercial de Alta
Performance

Aprendizagem Baseada em
Casos

Situagoes reais do pipeline e das
contas da organizagcao como base para
aplicagao dos frameworks e
desenvolvimento das competéncias.

Desenvolvimento da capacidade
analitica de gestores para orientar o
time com critério e clareza

Construcao de uma cultura de
decisdo baseada em dados,
prioridades e foco em resultado

Implementacao de rituais de gestao
que sustentam melhoria continua,
previsibilidade e crescimento

Metodologia EmpowerCom — aplicada, mensuravel e orientada a resultado.

Comerciais

Construcao de teses de valor
robustas, alinhadas ao contexto, as
prioridades e aos desafios do
cliente

Estruturacao de propostas
orientadas por dados, critério
analitico e logica de decisao do
comprador

Avanco de negociagoes com
método, reduzindo retrabalho e
aumentando a taxa de evolugao das
oportunidades

Rotinas e Rituais de
Implementagéao

Ferramentas, checklists e rituais de
gestao para sustentar o impacto do
programa no dia a dia comercial apds a
entrega.
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Decisbées que Vendem. Estratégia que Cresce.
Valor para Negocios e Profissionais

Organizagdes que desenvolvem pensamento estratégico como capacidade coletiva capturam ganhos concretos em receita,
eficiéncia e previsibilidade. Para os profissionais, o impacto € igualmente transformador: mais clareza, mais autonomia e mais
reconhecimento no ambiente de trabalho.

Para o Negécio

+45% em crescimento de receita — organizagcées com

alta maturidade estratégica superam concorrentes menos

estruturados de forma consistente. (McKinsey Global
Institute, 2023)

3x mais previsibilidade no pipeline — equipes que
operam com critérios estruturados de priorizagao
entregam resultados mais consistentes e mensuraveis.
(EmpowerCom, dados de aplicacao)

-30% no ciclo comercial — decisées mais rapidas e
qualificadas reduzem retrabalho e aceleram a passagem
do pipeline até o fechamento. (Gartner, Sales
Effectiveness Report, 2023)

+25% na taxa de conversao — qualificacdo estruturada
e propostas orientadas por hipéteses aumentam a
aderéncia da oferta e a probabilidade de fechamento.
(Heidrick & Struggles, Leadership Monitor, 2023)

Maior ROI do esfor¢co comercial — alocacéo estratégica
de energia reduz desperdicio em iniciativas de baixo
retorno e amplia o resultado por hora investida.
(McKinsey, 2023)

Vantagem competitiva estrutural — equipes que
pensam estrategicamente identificam oportunidades
mais cedo e executam com mais precisao do que
concorrentes reativos. (Gartner, 2023)

! Para o Profissional

Clareza de prioridades — decisdes mais rapidas, menos
retrabalho e maior foco nas atividades que realmente
geram resultado e avango no pipeline.

Autonomia analitica — capacidade de ler cenarios,
formular hipoteses e agir com critério, sem depender de
aprovacodes constantes ou orientagao reativa.

Reconhecimento profissional — posicionamento como
referéncia estratégica dentro da organizagao, com maior
visibilidade junto a lideranca e aos clientes.

Reducao de estresse operacional — menos urgéncias
reativas, mais controle sobre o processo comercial e
maior previsibilidade sobre os proprios resultados.

Aceleracao de carreira — repertério executivo que abre
portas para posi¢cdes de maior responsabilidade,
lideranca e influéncia dentro da organizagao.

Confianga nas conversas com clientes — abordagem
consultiva que eleva a qualidade das interagdes,
fortalece relacionamentos e aumenta o fechamento de
negacios.

Quando o pensamento estratégico deixa de ser exclusividade da lideranga e passa a orientar toda a equipe comercial, a
organizagao ganha escala, previsibilidade e vantagem competitiva sustentavel.

Por que a EmpowerCom

Metodologia Prépria

Framework analitico desenvolvido
especificamente para equipes
comerciais, com linguagem
executiva e aplicagao direta ao
contexto de cada organizacao.

Foco em Resultado

Cada médulo é desenhado para
gerar impacto mensuravel — em
receita, conversao, ciclo comercial e
produtividade do time.

Abordagem Consultiva

Diagndstico, personalizagao e
acompanhamento que garantem
relevancia, engajamento e
transferéncia real de competéncia
para o dia a dia.

Este material foi desenvolvido pela EmpowerCom para apresentacao institucional. As referéncias externas citadas sdo de
dominio publico e utilizadas exclusivamente para contextualizagcdo e embasamento das informagoes apresentadas.



