FOLDER

GESTAO ESTRATEGICA DE CICLO DE VIDA DO

PRODUTO

Domine o Ciclo Completo e Venca a Presséo

Competitiva

Capacitagao executiva para acelerar adocéao, sustentar valor e proteger resultados

SOLUGAO EMPOWERCOM

Uma jornada estruturada para profissionais da drea comercial que precisam navegar com precisao entre langamento, adogao,
consolidacao de valor e perda de exclusividade no ambiente institucional. Em mercados cada vez mais sofisticados, a execugao
comercial deixa de depender apenas de presenca em campo e passa a exigir leitura estratégica do ciclo de vida do produto, dominio
do contexto competitivo e capacidade de traduzir evidéncias em decisées comerciais consistentes. Este programa foi desenhado para
apoiar profissionais que atuam em cenarios de alta complexidade, onde cada movimento influencia percepcao, acesso, adesao e

sustentabilidade de resultados.

A metodologia combina visao consultiva, inteligéncia de mercado e disciplina de execugao para gerar uma transformagao concreta na
forma como o time comercial atua. E indicado para profissionais seniores de vendas, key account managers, representantes médicos e
liderangas comerciais que precisam alinhar execucao, priorizacdo e narrativa de valor em ambientes institucionais exigentes. Ao final
da jornada, os participantes tendem a sair com mais clareza estratégica, repertdrio para decisdes mais assertivas e uma postura
comercial mais forte, coordenada e orientada a impacto.

Contetdo Técnico > Agao
Comercial

Converte complexidade técnica em
mensagens, argumentos e prioridades
aplicaveis por fase do ciclo de vida do
produto. Isso permite que o time fale
com mais precisao, com mais relevancia
e com maior capacidade de adaptagao
ao contexto de cada conta e
interlocutor.

Na pratica, o comercial passa a usar o
conhecimento técnico como ferramenta
de influéncia, nao apenas como
informacao. O resultado € uma
abordagem mais consistente, com
melhor alinhamento entre proposta de
valor, momento da categoria e
necessidade do cliente.

Inteligéncia de Mercado Aplicada

Usa dados de mercado, leitura competitiva e sinais do
ambiente para orientar decisdes comerciais com mais
precisao. O participante aprende a transformar informacgao
dispersa em direcionamento pratico, priorizando
oportunidades, riscos e movimentos de resposta com mais

rapidez.

Execugao Consultiva de Alto
Nivel

Fortalece disciplina de campo,
posicionamento em contas complexas e
defesa de valor com repertorio
estratégico solido. Em vez de respostas
genéricas, o profissional aprende a
conduzir conversas mais qualificadas,
sustentadas por contexto, evidéncia e
leitura de cenario.

Esse diferencial amplia a capacidade de
influenciar decisdbes em ambientes onde
multiplos stakeholders, restricoes
orcamentarias e pressoes internas
convivem ao mesmo tempo. A execucao
se torna mais inteligente, mais previsivel
e muito mais conectada aos objetivos de
negocio.

Resultados Sustentaveis no
Ciclo

Organiza mensagens e prioridades
conforme o momento do ciclo — do
langamento a sustentagao competitiva
em ambiente de alta pressao. Isso ajuda
o time a atuar com foco no que
realmente importa em cada etapa,
evitando dispersao e acelerando a
criagao de valor.

Com maior clareza de fase, a equipe
ganha precisao para proteger tragao,
ampliar adogao e enfrentar a erosao
competitiva com mais seguranca. O
programa contribui para que os
resultados deixem de depender de
iniciativas pontuais e passem a refletir
uma légica comercial duravel.

Desenvolvimento de Lideranga Comercial

Fortalece competéncias de liderancga para alinhar equipes
em torno de prioridades estratégicas e de uma cadéncia de
execucgao consistente. O foco esta em ampliar influéncia,
engajamento e clareza de direcionamento, especialmente
em contextos de alta exigéncia e mudanga constante.

Em um cenario onde o diferencial competitivo depende de execucao qualificada, leitura de contexto e capacidade de sustentar valor
ao longo de todo o ciclo, a EmpowerCom oferece uma proposta Unica: capacitar profissionais para agir com mais inteligéncia,
consisténcia e impacto. Para executivos que buscam elevar o nivel de performance comercial e preparar suas equipes para competir
com mais precisao, este é o proximo passo estratégico para transformar potencial em resultado concreto.



Conteludo Aprofundado

O programa é estruturado em seis pilares tematicos que cobrem toda a jornada do profissional comercial — da
leitura estratégica do mercado a execugao disciplinada em campo. Cada pilar entrega ferramentas praticas,

frameworks aplicaveis e linguagem calibrada para o ambiente institucional.
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Ciclo de Valor

e Leitura estratégica do produto
desde o langcamento até a
sustentacao competitiva

e Conexao entre fase de mercado,
maturidade da conta e
intensidade de investimento
comercial

e Priorizacao de foco, mensagem
e execugao conforme o

momento do ciclo

Manejo de Objegdes

e Tratamento estruturado de
duvidas sobre valor, uso,
evidéncia, continuidade e
implementacgao

e Organizacao de respostas com
coeréncia comercial e linguagem
clara para publicos complexos

e Desenvolvimento de confianga
por meio de escuta ativa e légica
argumentativa

METODOLOGIA EMPOWERCOM

Adocao com Base em Kotler

Aplicacao pratica das fases de
conscientizagao, interesse,
avaliacao, experimentacao e
adocao

¢ Interpretacao institucional
considerando decisores,
influenciadores e barreiras de
acesso

¢ Abordagens especificas para
acelerar avanc¢o de estagio nas
contas
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Defesa de Valor

e Resposta estratégica a cenarios
de pressao de preco,
intercambialidade e perda de
exclusividade

* Reforco de diferenciacao
relevancia clinica, operacional e
institucional sem dependéncia
de marca

Acoes para preservar
preferéncia e sustentar
competitividade nas contas
prioritarias

Segmentacao de Contas

e Mapeamento de perfis de
contas, stakeholders, critérios
de escolha e fatores criticos de
adocao

e Estrutura de investigacao
consultiva para identificar
necessidades, riscos e
oportunidades reais

e Direcionamento de estratégia
por potencial, prontidao e
sensibilidade a valor
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Execugéo de Campo

e Transformacao da estratégia em
plano de conta, roteiro de visitas
e objetivos por contato

¢ Uso de checklists, indicadores e
préximos passos para disciplinar
a execugao comercial

e Integracao entre inteligéncia de
mercado, narrativa consultiva e
acompanhamento de resultados



Valor para Negbcios e Profissionais

O programa EmpowerCom foi desenhado para gerar impacto real em dois niveis simultaneos: na performance da

organizagao comercial como um todo e no desenvolvimento individual de cada profissional. A seguir, 0s principais

vetores de valor para cada perspectiva.

= Valor para Negocios

Orienta equipes para competir em um mercado que
movimentou R$ 160,7 bilhées em 2024, com
crescimento de 12,9% frente a 2023. Fonte:
Anvisa/CMED, Anudrio Estatistico 2024/2025.

Responde a um ambiente de alta escala, com 6,07
bilhoes de embalagens comercializadas em 2024.
Fonte: Anvisa/CMED, Anuario Estatistico 2024/2025.

Diferencia a atuagao comercial em um cenario com
14.586 apresentacodes disponiveis, ampliando
segmentacao e posicionamento. Fonte:
Anvisa/CMED, Anudrio Estatistico 2024/2025.

Conecta a estratégia a relevancia econdmica do
setor, que representa 9,6% do PIB brasileiro. Fonte:
IBGE, Conta-Satélite de Saude.

Prepara times para argumentar em ambientes
regulados por eficacia, seguranca, efetividade e
custo-efetividade nos PCDTs. Fonte: Ministério da
Saude.

@ Valor para Profissionais

Mais clareza e objetividade para abordar contas,
perfis e estagios de adogao com seguranga e
precisao.

Maior autonomia para investigar cenarios, priorizar
oportunidades e conduzir conversas consultivas de
alto nivel.

Maior reconhecimento profissional pela capacidade
de traduzir conteudo técnico em direcionamento
comercial estratégico.

Reducao do estresse operacional com roteiros,
checklists e l6gica estruturada de resposta a
objecdes e pressao competitiva.

Aceleracao do desenvolvimento de carreira com
visdo de negocio ampliada, repertério estratégico e
disciplina de execug¢do consistente.

(@ Conteudo desenvolvido a partir de material-base fornecido, reorganizado em linguagem executiva B2B.
Estatisticas citadas com fontes oficiais. Nenhuma marca ou produto especifico € mencionado neste

material.



