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Perspicacia Comercial para Resultados

Leitura de mercado, inteligéncia analitica e execu¢cdo comercial de alto impacto para agir com preciséo.

Perspicacia Analitica

Leitura agucada de dados, sinais e

padroes de mercado. Em ambientes

de alta competitividade, nao basta
observar indicadores isolados: é
preciso conectar comportamento
do cliente, dinamica do pipeline e
movimentos da concorréncia para
identificar oportunidades reais. A
perspicacia analitica transforma

Solucdo EmpowerCom | Formagao Executiva

Decisao Estratégica

Critérios robustos para agir com
velocidade e precisao. Em ciclos
comerciais mais complexos, a
vantagem esta em decidir com
base em evidéncias, contexto e
priorizagao disciplinada, sem
perder o timing do negdcio. Isso
exige leitura executiva, senso de
oportunidade e capacidade de

Execugédo com Impacto

Transformar inteligéncia em
resultado mensuravel. A
perspicacia comercial s6 gera valor
quando orienta acdes consistentes,
alinhadas a estratégia e
acompanhadas por disciplina de
execucao. O objetivo é criar ritmo
comercial, elevar a previsibilidade e
converter analise em crescimento

escolher com firmeza onde sustentavel.

concentrar energia e investimento.

informacao dispersa em clareza de
direcao e reduz o risco de decisoes
reativas.

Perspicacia é a vantagem competitiva que permite enxergar o que outros nao veem — e agir antes que o mercado
imponha a mudanca.

Em 2025, a perspicacia comercial se tornou o diferencial mais critico para profissionais e organizagdes porque os ciclos
de decisao se aceleraram, os ambientes B2B ficaram mais complexos e a pressao por assertividade aumentou em todos
0s niveis da jornada comercial. Hoje, lideres precisam interpretar multiplos sinais, navegar por comités de compra mais
exigentes e responder com rapidez a mudancas de prioridade, concorréncia e comportamento do cliente. Nesse
cenario, vencem os times que conectam analise a agao com consisténcia, traduzindo inteligéncia de mercado em
decisdes que geram impacto real.

Profissionais de Vendas Gestores de Territorio

B2B

Executivos de contas e hunters

Lideres Comerciais

Gestores e diretores que precisam Responsaveis por carteiras,
elevar a qualidade das decisées
estratégicas e o alinhamento de

suas equipes.

regides ou canais que buscam
que atuam em ciclos complexos
com multiplos decisores e alto
valor por negécio.

maior previsibilidade e foco na
execucgao.

Analistas e Especialistas Comerciais

Profissionais que suportam decisdes estratégicas e precisam ampliar sua influéncia e visao de negdcio.

O profissional perspicaz nao espera que o mercado dite o ritmo — ele antecipa, interpreta e age com precisao antes
que a janela de oportunidade se feche.
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Os 6 Pilares da Perspicacia Comercial

Perspicacia em negdcios € a capacidade de ler o ambiente competitivo com profundidade, conectar informacao a
decisao e transformar analise em acao coordenada. Este programa desenvolve 6 dimensdes integradas que

elevam o nivel de maturidade comercial, fortalecendo a leitura de cenario, a interpretacao de performance e a
disciplina de execuc¢ao para gerar resultados consistentes.

Ay

Leitura de Cenério e
Contexto

Identificacao de sinais
fracos, tendéncias e
movimentos competitivos
antes que se tornem obvios.

Capacidade de formular
hipoteses estratégicas e
testa-las com rigor analitico.

Priorizacao de frentes com
base em impacto real, néo
urgéncia aparente.

&

Gestao Estratégica de
Clientes e Contas

Qualificagao de carteiras
com visao de potencial,
risco e influéncia por conta.

Construcao de
relacionamentos comerciais
com profundidade
estratégica e foco em valor.

Priorizacao de esforcos com
base em critérios objetivos e
dados de comportamento.

Vet

Inteligéncia de Dados e
Performance

e Leitura relativa de
indicadores: o que os
numeros significam no
contexto competitivo.

e Identificacao de padroes de
crescimento, estagnacao e
risco em carteiras e
territérios.

e Uso de métricas como
bussola estratégica, nao
apenas como relatorio de
resultado.
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Jornada Comercial e
Pontos de Alavancagem

¢ Mapeamento das etapas
criticas da jornada B2B com
multiplos interlocutores.

o Identificacao de friccoes,
oportunidades e momentos
de maior influéncia.

e Aumento da efetividade das
interagcdes com base em
contexto e timing
estratégico.
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Diagnéstico, Insight e

Resposta Agil

e Método estruturado para
converter dados dispersos
em diagndstico preciso.

¢ Construcao de planos de
resposta acionaveis com
foco e velocidade.

¢ Conexao entre pensamento
critico e execucao orientada
a impacto.

Planejamento de
Territério e Execugéo
Disciplinada

¢ Definicao de foco
geografico e de contas com
base em potencial e
estratégia.

¢ Organizacao de recursos,
agenda e prioridades com
rastreabilidade.

e Alinhamento entre intencao

estratégica e entrega
consistente no campo.

& O programa pode ser aplicado em formato intensivo ou modular, adaptando-se & realidade operacional
de cada organizacao. Cada pilar é construido sobre a logica de Observar - Interpretar - Decidir > Agir

— o ciclo da perspicacia comercial.

Metodologia EmpowerCom — frameworks analiticos, casos praticos e aplicacdo imediata.



O Retorno da Perspicacia Comercial

Desenvolver perspicacia em negocios gera valor em duas dimensdes simultaneas — organizacional e individual — criando times mais
inteligentes, decisdes mais rapidas e resultados mais previsiveis. Na pratica, isso significa elevar a qualidade da leitura de cenario,
fortalecer a disciplina de execucao e ampliar a capacidade das equipes comerciais de transformar informacao em vantagem
competitiva.

Valor para os Negbcios

%

Times com alta >
maturidade analitica

tém 2,4x mais chances

de crescimento

comercial acelerado.

Fonte: Gartner, 2026.

Compradores B2B -
interagem por até 10

canais distintos ao

longo da jornada —

exigindo leitura

integrada de contexto,
jornada e timing

comercial. Fonte:

McKinsey, B2B Pulse

2024.

Empresas que investem |d
em capacitacao

analitica de times

comerciais reduzem

ciclos de venda em até

30%. Fonte: Forrester
Research, 2024.

70% das empresas
globais consideram
pensamento analitico
competéncia critica
para 2025. Fonte: WEF,
Future of Jobs 2025.

Organizagoes com
forte alinhamento entre
estratégia e execugao
comercial crescem
19% mais rapido.
Fonte: Harvard
Business Review, 2024.

Lideres comerciais com
business acumen
desenvolvido tomam
decisées 40% mais
rapidas em cenarios de
incerteza. Fonte:
Deloitte Insights, 2025.

Valor para os Profissionais Comerciais

%

Clareza estratégica: >
capacidade de priorizar

com critério e agir com

foco — sem disperséo

ou reatividade.

Reconhecimento -
profissional:

profissionais com visao

de negocio sao

percebidos como

parceiros estratégicos,

nao apenas executores.

Aceleracao de carreira: 8:1
business acumen é o
diferencial que separa
profissionais de alta
performance de

gestores estratégicos.

Sinais de Mercado que Reforgam a Relevancia

Autonomia analitica:
interpretar dados e
cenarios com
independéncia, sem
depender de terceiros
para tomar decisoes.

Reducao de estresse:
decisdes baseadas em
dados e contexto geram
mais seguranga e
menos ansiedade
operacional.

Comunicacao de valor:
capacidade de
argumentar com dados,
contexto e logica
perante diferentes
perfis de decisores.

O contexto competitivo atual exige mais do que técnica comercial — exige capacidade analitica, coordenacéo estratégica e leitura
qualificada do mercado. Os dados abaixo evidenciam a urgéncia e a relevancia desta formagao para organizagdes que buscam
crescimento sustentavel.

7 em cada 10 empresas consideram
pensamento analitico essencial. Fonte:

70%

Competéncia do Futuro

WEF, Future of Jobs 2025.

2.4x

Crescimento Acelerado

Times com enablement integrado crescem
2,4x mais. Fonte: Gartner, 2026.

30%

Ciclos Mais Curtos

Capacitacgao analitica reduz ciclos de
venda em até 30%. Fonte: Forrester, 2024.

Perspicacia em negocios nao é talento — € uma competéncia desenvolvivel. E organiza¢cdes que a cultivam sistematicamente
constroem vantagem competitiva duradoura.

© Pronto para transformar sua lideranga comercial com perspicacia estratégica? A EmpowerCom desenvolve solu¢des sob
medida para a realidade e os objetivos do seu negécio.



